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中铁高新工业股份有限公司投资者关系活动记录表
编号：2023-05

投资者关

系活动类

别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 路演活动

□现场参观 电话会议

投资策略会 其他

参与单位

名称及人

员姓名

机构名单：

东方证券 国泰君安证券 中加基金 汇添富基金 志开投资

中国人保 农银理财 百嘉基金 富兰克林华美证券投资信托

永赢基金 华夏理财 谢诺辰阳 中银基金 百达资管(香港)

等机构

时 间 2023年3月8日 13:30-15:00 15:30-16:30

地 点 北京市丰台区南四环西路诺德中心11号楼

上市公司

接待人员

姓名

董事会秘书 葛瑞鹏



投资者关系

活动主要内

容介绍

与会人员就公司盾构机/TBM 产品的技术优势及在海外市场

的业务拓展，钢结构业务基本情况及盈利能力等情况进行了交流，

具体如下：

1.公司盾构机/TBM 技术优势。

答：中铁工业作为中国盾构机行业的开拓者和领军者，推动

了我国隧道掘进机产品的自主化和智能化步伐，是业内“最懂施

工的装备制造商”和“最会制造的综合服务商”，2017 年公司所

属主营全断面隧道掘进机的中铁装备被工信部认定为制造业单项

冠军示范企业。主要技术优势方面：一是具备直径 2-18 米隧道掘

进机研发制造能力，并逐渐向微型化和超大型化方向扩展，公司

整机技术实现了多个国内乃至世界之最；二是具备研发、制造、

再制造、工程服务、配套产品等全产业链环节，为客户提供多样

化、成套化和智能化的隧道施工装备及全方位的技术支持；三是

关键技术不断实现创新突破，“卡脖子”技术成果持续巩固，自主

创新水平不断提升，渣土改良技术、泥水盾构承压能力、常压换

刀技术与补偿式高承压技术、刀具材料和工艺技术均实现了突破，

特别是公司联合研发的核心零部件主轴承已经实现成功应用；四

是智能化水平不断提升，自主开发了刀具状态智能监测与诊断技

术、开挖仓可视化监控系统等，目前正致力于开发智能掘进系统，

逐步构建盾构掘进过程信息化智能化整体技术架构；五是衍生机

型逐渐增多，在常规掘进机技术基础之上，逐渐衍生出了多种模

式的掘进机，包括土压-泥水双模式盾构机、土压-TBM 双模盾构、

泥水-敞开双模 TBM 等产品，提升了掘进机地质适应能力。

2.盾构机/TBM 在海外市场和竞争对手相比的优势。

答：中铁工业在持续深耕国内市场的同时，不断加大在国际

市场的拓展力度，目前已累计实现海外产品订单超过百台。2022

年，公司盾构机/TBM 产品新进入菲律宾、俄罗斯、巴西三个国家

市场，已累计出口至德国、法国、意大利、新加坡、韩国等 30

多个国家和地区，实现了欧洲、美洲、亚洲、非洲、大洋洲等五

大洲全覆盖，海外市场占有率超过四分之一，是我国出口海外盾

构机/TBM 数量最多、市场占有率最高、品牌知名度最强的企业。

公司盾构机/TBM 业务主要有以下优势：一是技术优势。负责

研发制造盾构机/TBM 产品的子公司中铁装备脱胎于施工企业，在

长期的隧道施工实践中，设计制造的设备与地质高度适应和匹配，

可以针对不同地层提供集合最前沿高精尖科学技术的专业隧道掘

进设备。受益于公司在施工使用过程中大量的数据收集和不断改

进，盾构机/TBM 产品在适用性、匹配性、配套服务方面，以及整

机设计技术方面处于领先地位，设备更新换代技术已走在竞争对

手之前。二是区位优势。公司盾构机/TBM 产品所出口的区域多为

高端发达国家，应用的行业基本实现了地铁、铁路、公路、市政、



水利、矿山等全覆盖，如法国巴黎地铁、德国汉堡热能隧道、意

大利 Cepav 高铁、丹麦哥本哈根地铁、澳大利亚雪山水电站、新

加坡地铁等项目。三是业绩优势。目前公司盾构机在海外市场累

计获得超过百台的订单，产品出口至 30 多个国家和地区，设备多

项性能在海外客户评价中名列前茅，积累了较为丰富的业绩和国

际行业认可度。四是品牌优势。2013 年，中铁装备收购世界掌握

TBM 技术和生产能力的三大企业之一——德国维尔特公司硬岩掘

进机及竖井钻机知识产权、品牌使用权，在海外实施“中铁装备+

维尔特”双品牌战略，并通过海外业务不断拓展，提升了海外经

营能力、增强了品牌效益，形成了排名全球前列的市场影响力。

五是策略优势。公司在海外市场拓展上采取了与其他厂商有别的

商业模式，即通过与国际大型知名建筑承包商（如意大利 CMC、

SALINI，法国 NGE 等）长期合作，形成深度绑定的合作关系，实

现盾构机/TBM 产品在更多项目和更高端市场上的“走出去”。

3.钢结构业务基本情况及盈利能力。

答：中铁工业是我国钢桥梁制造安装的领军企业，大型钢结

构桥梁的市场占有率超过 60%，“桥梁用钢铁结构”已通过工信部

制造业单项冠军产品认定，2022 年，公司钢结构制造与安装业务

新签订单 246.9 亿元；近年来公司钢结构制造与安装业务取得了

快速发展，2021 年，该业务板块为公司贡献了 30%左右的毛利。

面对持续扩大的市场需求，中铁工业着力提升桥梁钢结构业

务盈利水平，一是从源头提高订单质量，努力提升资金状况佳、

合同质量好、业主直接招标的优质项目市场份额；二是从成本端

着手，通过生产组织模式优化、生产线智能化改造、推行大商务

管理等方式降低生产成本，并设定降低成本的阶段性目标；三是

加强对钢结构业务的整体统筹协调，提升产能利用率。


